Como Lanzar Tu Negocio
de Capacitacion en
Reciclaje

Una guia préactica para emprendedores que quieren educar y transformar

comunidades a través del reciclaje




El Plan de Negocios: Tu Fundamento para el
Exito

¢Por qué necesitds un plan? Herramientas clave

Todo emprendedor necesita un plan solido antes de lanzarse. No Lienzo de modelo de negocio para visualizar tu estrategia

se trata solo de tener una buena idea, sino de demostrar que tu

Analisis de rentabilidad para proyectar ingresos

modelo de negocio es viable y puede generar ganancias reales. . :
Recursos como SCORE para mentoria gratuita

Un plan bien estructurado te ayudara a identificar oportunidades, Validacién con clientes reales antes de invertir fuerte
anticipar desafios y convencer a posibles clientes e inversores de

gue tu propuesta tiene futuro.



La Chispa de una ldec: La
Historia de Thomas

El Problema

Thomas not6 que su vecino jubilado no
usaba el contenedor de reciclaje. La
razon: "Es muy dificil, nunca recuerdo
gué poner ahi".

La Solucion

La Oportunidad

Si su vecino tenia este problema,
seguramente muchas empresas,
escuelas y grupos civicos también lo
enfrentaban.

¢Por qué no crear un negocio que edugue sobre reciclaje de manera simple y practica?

Las mejores ideas de negocio nacen cuando identificamos problemas cotidianos que afectan
a muchas personas. Thomas habia encontrado su oportunidad.




Modelo de Negocio 1.0: El
Primer Intento

La Vision Original La Realidad

Nombre: "Todos Ganan con
el Medio Ambiente" [J) Resultado después de 6 semanas:

Cero clientes conseguidos
Servicio: Cursos de

capacitacion presenciales
sobre fundamentos del A pesar de presentaciones cuidadosas a

reciclaje clientes seleccionados, Thomas no logré cerrar

ninguna venta. Esto lo desanima, pero decidio

Clientes objetivo: Empresas, @ e,

escuelas y grupos civicos

En lugar de insistir con el mismo enfoque, tomo

Formato: Sesiones in situ con L . )
una decision crucial: revisar su modelo desde

recursos multimedia cero usando la retroalimentacién que habia

(computadora, proyector, recibido.

materiales impresos)




SCORE: Tu Aliado en el Camino
Emprendedor

o1

Reflexion profunda

Thomas comenz6 a cuestionar cada aspecto de su modelo de negocio. Durante un almuerzo con un
amigo, escuchd sobre una organizacion que podia ayudarlo.

02

Descubrimiento de SCORE

SCORE es una red de mentores experimentados que ayudan a startups de forma gratuita, ofreciendo
mentoria presencial y formacioén en linea.

03

Mentoria estratégica

Su mentor le mostré como usar la retroalimentacién de los clientes que dijeron "no" como un recurso
invaluable para mejorar.

04

Plan de accion

Thomas salié con ideas concretas sobre como crear un modelo mas viable que realmente respondiera a
las necesidades del mercado.




Las 4 Etapas del Desarrollo de Clientes

Q &

1. Descubrimiento 2. Validacion
Identificar quiénes son tus clientes ideales y acercarte a ellos Confirmar que tu modelo funciona logrando que clientes reales
con tu propuesta paguen por tu servicio
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3. Creacion 4. Desarrollo
Cerrar ventas y establecer una base sdlida de clientes que Perfeccionar tu empresa y practicas usando retroalimentacion
pagan continua

Thomas se encontraba en la etapa 2 (Validacion) y no estaba pasandola. Este es el momento critico donde muchas startups fracasan. La
clave esta en estar dispuesto a replantear todo y seguir adelante con nuevas innovaciones.



El Gran Pivot: Escuchar a Tus
Clientes

Lo que Thomas ofrecia Lo que los clientes

L realmente querian
Cursos de capacitacion sobre a
fundamentos del reciclaje, donde él No buscaban solo aprender, sino tener
actuaria como instructor ensefiando a alguien que los guiara en la accion:
teoria y mejores practicas. auditorias ecologicas y liderazgo en

proyectos verdes concretos.

El cambio necesario

Thomas tuvo que transformarse de

"formador" a "experto consultor y gestor

de proyectos". Esto requeria diferentes
habilidades y un modelo de servicio
distinto.

[ Leccion clave: El éxito no llegé del modelo original, sino de la disposicion de
Thomas para adaptarse a lo que el mercado realmente necesitaba. Mantener la

mente abierta es esencial.



Del Fracaso al Exito: Modelo de Negocio 2.0

La Transformacion

Después de su pivot, "Todos Ganan con Verde" finalmente
despegd. Thomas logro la transicidn exitosa de la validacion a la

captacion de clientes.

Servicios Redefinidos

Auditorias ecoldgicas integrales para empresas

Gestion y liderazgo de proyectos de reciclaje

Consultoria personalizada en sostenibilidad

Implementacion de sistemas de reciclaje efectivos

La diferencia entre el éxito y el fracaso estuvo en su disposicion
para descartar suposiciones, escuchar al mercado y adaptarse

rapidamente.




Lecciones Clave para Tu Emprendimiento

Mantenée la mente
abierta

Tu idea inicial raramente sera la
version final. Estar dispuesto a
cambiar es sefial de inteligencia,
no de debilidad.

La retrocalimentacion
es oro

Los "no" de los clientes son tan
valiosos como los "si". Cada
rechazo te da informacion para
mejorar tu propuesta.

Probd antes de invertir

Valida tu modelo con clientes
reales antes de comprometer
grandes recursos. Las pruebas
beta te salvaran de errores
costosos.

Buscd ayuda experta

Organizaciones como SCORE
ofrecen mentoria gratuita. No
tenés que recorrer este camino

solo.



Tu Turno: Pasos para Empezar
- Hoy

Identificd tu oportunidad

¢, Qué problema observas en tu comunidad relacionado con el reciclaje o la educacion
ambiental?

..‘\ 5|

Cred tu lienzo inicial

Disefia tu modelo de negocio: clientes, propuesta de valor, canales y fuentes de ingreso

Validd con clientes reales

NN

Presenta tu idea a 10-15 clientes potenciales y escucha atentamente su retroalimentacion

f

Ajustd y segui adelante

Usa lo aprendido para mejorar tu modelo. Recorda: el pivot no es fracaso, es evolucion
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El mundo necesita mas emprendedores comprometidos con la educacién ambiental.
Con persistencia, apertura al cambio y disposicion para aprender de cada experiencia, vos
también podés construir un negocio exitoso que genere impacto positivo en tu comunidad.
jAdelante!




